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属于上市公司股东的净利润 18.77 亿元，同比增长 30.99%；实现归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润 18.27 亿元，同比增长 37.22%。2023 年上半年公司整体毛利率 52.22%，

同比下降 2.7 个百分点，主要是业务结构变化的原因。昆药集团商业流通业务毛利率水平较低，

拉低公司整体的毛利率。如果不考虑昆药的影响，华润三九原有存量业务的毛利率基本上是稳

定的。相对来讲在原有的业务中，CHC 业务的毛利率良好，处方药的毛利率有一定下降。业务

表现方面，2023 年上半年感冒品类实现了较快增长，999 感冒灵、999 强力枇杷露和 999 抗病

毒口服液增长快速，皮肤用药保持快速增长。999 小儿感冒品类推出布洛芬混悬液，结合之前

的乙酰氨基酚口服溶液重点打造儿童退热系列产品线。大健康业务抓住市场机遇实现快速增长。

康复慢病业务聚焦三七产业链，与昆药集团协同打造三七发展平台，康慢业务这两年消化集采

影响，业务保持稳定。处方药业务增长 11.3%，基本符合预期。随着集采影响减弱，医院处方

量恢复，参附注射液持续实现增长。消化领域的相关产品稳步增长。诺泽业务增长动力强劲，

患者管理数量稳步增长。复他舒通过国谈，将加快扩大医院覆盖面。抗感染业务方面整体基本

稳定。注射用头孢噻肟钠中选了全国药品集中采购，赛比普已进入商业化阶段。国药业务在饮

片业务快速增长的带动之下实现增长。配方颗粒业务随着国家标准品种的逐步落地，上半年纯

销表现转好，总体趋于稳定。国药业务上半年受到一些因素的影响，下半年也会持续关注行业

整顿对业务的影响。 

二季度业务表现来看，感冒品类实现快速增长，儿科品类（含小儿感冒药和澳诺业务）表

现较好，其他品类表现符合预期。展望全年，虽然外部政策和市场环境变化带来一定的不确定

性，公司已拟定了具体的应对措施，预计不考虑昆药对于业绩的增厚，公司 2023 年营业收入将

实现双位数的增长，净利润将努力匹配营收增长水平。 

2、 医疗反腐对公司的影响？ 

答： 7-8 月份医疗反腐对公司影响较小，如后续医院推广活动继续受限，可能会对公司复
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他舒等新产品、配方颗粒等业务产生一定影响，具体影响程度有待观察。对公司整体影响不大，

公司院外市场占比更高，2022 年公司处方药业务占比 33%。今年合并昆药，昆药院内业务占比

相对较高，同时集采品种也较多，销量有一定保证。 

公司以风险为导向，率先在国内上市公司中建立内部控制及合规体系，基于公司良好的合

规管理体系，公司与一些跨国药企开展了产品合作。此次行业整顿，长期来看有助于重新构建

更健康的行业生态，三九也将受益于此。 

3、 昆药融合以及聚焦方向？ 

答：昆药上半年整体营收同比有所下降，主要是医药流通业务结构的优化以及海外业务下

降导致的。公司并购昆药后，和昆药团队一起确定了昆药成为“慢病管理领导者、精品国药领

先者”的新战略目标，梳理出未来两大核心业务，一是围绕三七为主的慢病管理业务，二是“昆

中药 1381”传统国药业务。目前昆药整合在持续推进中，三七业务方面，昆药具备较好的业务

基础，短期内将围绕现有的治疗领域深度开发市场，中期持续扩充适应症并开发健康类产品，

长期把控好上游资源品质；血塞通业务上双方已开展协同合作，协同制定市场策略和业务目标，

目前效果较好。渠道方面，昆药部分业务逐步导入三九商道体系，今后将结合昆药的业务模式

和渠道管理体系逐步优化调整。在产品合作和品牌打造方面，已初步完成“昆中药 1381”品牌

定位和品牌传播策略，未来媒介资源也会持续开放和共享。管理方面，充分运用华润 6S 管理体

系，从战略梳理、组织优化和文化融合三个维度推动管理提升。相信未来昆药业务通过精细化

管控，效率提升，释放业务价值。 

4、 公司毛利率、销售费用率水平变化及趋势？ 

答：公司毛利率主要受到业务结构的影响。2023 年上半年毛利率也受到昆药并表的影响，

CHC 业务毛利率稳中有升，处方药业务毛利率小幅下降。公司近年来销售费用率有所下降主要

和业务结构变化以及费用管控有关。公司对每条业务线都有相应的管理要求，费用投放和营业
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收入相匹配，管控较严，总体费用率水平相对稳定。 

5、昆药商业和圣火解决时间点预期？ 

答：收购昆药时，公司承诺 5 年内解决同业竞争问题，目前已在着手准备方案规划。昆药

商业正在夯实现有业务基础，待基础打好之后择机启动相关工作。三七业务已开始协同，也会

考虑适当时点启动整合工作。 

6、公司应对配方颗粒集采的举措？ 

答：配方颗粒集采方面，本次山东集采省份覆盖范围和品种数量较预期多，但短期内对公

司配方颗粒业务影响相对可控，主要原因在于：1、本次配方颗粒集采涉及到的 15 个省份在公

司配方颗粒业务中占比相对不高。2、公司将争取在集采省份中获取更多的量。公司国标品种数

量比较多，在集采中有一定优势。3、经过多年发展，公司配方颗粒业务已基本构建全产业链能

力，覆盖前端的种子种苗、GAP 种植，中端的提取、制剂以及后端的医疗服务等，对于保障供

应、成本控制具备一定优势。集采后如果监管力度加强，对公司业务发展有利。公司也将密切

动态关注配方颗粒集采的后续影响，并积极做好应对。 

7、感冒品类下半年预期？ 

答：目前来看，7-8 月份感冒药整体表现比较好，主要由于年初到现在因流感等出现，渠道

和终端库存较低，公司订单相对充足。随着 999 感冒药品牌力进一步增强，消费者/患者对 999

感冒灵认知度进一步提升，并带动其他细分品类产品增长，如抗病毒口服液、强力枇杷露等。9

月份之后公司将持续关注秋冬季感冒发病率和渠道备货需求情况。 

8、感冒药品类未来中长期市占率提升空间？ 

答：999 感冒灵在疫情期间品牌力有所提升，为未来市占率的提升打下基础。同时，公司

也在感冒品类中持续补充细分领域产品，如陆续补充抗病毒口服液、止咳类、化药感冒药等，

这些产品上半年实现快速增长。未来市占率提升空间主要依靠持续强化品牌、提升覆盖率以及
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补充细分品类来保持增长。 

9、公司未来可能进入集采的产品？ 

答：目前三九处方药业务中未集采的品种体量较小，暂时未有新进入集采的预期，后续公

司会持续跟进中成药集采省份进展。配方颗粒业务集采预计会在明年逐渐落地实施，此外，昆

药后续不排除有个别产品进入集采。 

10、并购整合方面？ 

答：外延式并购是公司业务增长的重要路径和补充。公司以内涵式增长为主，外延式贡献

新增量，帮助公司巩固行业地位以及进入新的领域。CHC 业务优选有影响力的品牌并关注消费

升级方向的产品，以尽快实现全域布局。如 2020 年公司收购澳诺制药，为公司儿科领域补充儿

童维矿细分领域领导品牌，未来也会围绕品牌不断丰富产品；并购昆药助力公司补充传统精品

国药品牌“昆中药 1381”。处方药方面重点关注：中医药领域具备独特资源的产品和有潜力的

业务、创新药机会以及有一定壁垒的仿制药品。治疗领域围绕公司战略，重点关注消化、呼吸、

骨科、肿瘤等重点关注的方向。 
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